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Hotelli Iso-Syote & Safaris tuottaa majoitus-, ravintola- ja ohjelmapalvelutoimintaa Syotteen
Matkailualueella. Hotellissa on noin 260 vuodepaikkaa ja 500 ravintolapaikkaa. Yritykselld on noin 6000
safariasiakasta vuodessa. Padsesonki on talvella, mutta yritys toimii ympari vuoden. Kesatoimintaa pyritdan
kehittamaan aktiivisesti.

Syote sijaitsee Pudasjarvelld Pohjois-Pohjanmaalla n. 140 km Oulusta Kuusamoon pain.

e SyoOtteen matkailualue kasittaa kaksi hiihtokeskusta, Iso-Syotteen ja Pikku-Syotteen. Syotteen
kansallispuisto ja retkeilyalue ovat osa matkailualuetta. Talvella alueella on hyvat puitteet
talvisille harrastuksille ja kesalla hyvat reitistot patikointiin. Maastopyorailyn suosio kasvaa
nopeasti, ja Syotteelld on nykyisin jo hyva perusreitistd pyorailyyn.

e Hotelli Iso-Sydte on luonut oman pyordilyhotellikonseptin BHC.fi. Tahan mennessa on investoitu
hyvaan pyorienhuolto ja -sdilytystilaan, rakennettu pyorienpesupaikka, toteutettu
pyorailyhenkinen terassi seka tuotettu nettisivut bhc.fi sekd muu markkinointimateriaali
pyorailyn edistamiseksi.

e Hotellilla toimii pyorien vuokraus ja pyorien varaosamyynti. Padsesongilla on pyordopas.

e  Yritys on aktiivisesti mukana pyoradilyn kehittdmisessa ja tapahtumien tukemisessa.
Ensimmaisen vuoden rahallinen panostus pyorailyn kehittdmiseen oli noin 30.000 €.

Idea pyordilyn kehittamiseen syntyi yrityksessamme sen jalkeen, kun alueelle saatiin hyva reitistd. Hyvat
reitit mahdollistivat myds pyordilytuotteen kehittamisen. Mitd enemman alueella on pyorailijoita, sita
parempi mahdollisuus meilld on saada heidat ydopymaan ja kdyttdmaan ravintolapalveluitamme.
Pyoravuokraus ja varaosapalvelut ovat paatoimialaamme tukevaa toimintaa. SyoteMTB -
maastopyordilytapahtumalla on ollut merkittava vaikutus alueen pyordilyn kehittamisessa. SyoteMTB on
tehnyt hyvaa markkinointia alueelle ja tuonut paikalle satoja pyorailijoita, ei vain tapahtuman ajaksi vaan
myds ennen ja jalkeen sen.

Kaikki alkaa reiteista

Maastopyorailyn kehittdmisen kannalta tarkeaa on tietysti ensin luoda perusreitist6, joka mahdollistaa
pyorailyn tuotteistamisen. Reittien rakentaminen ei valttdmatta ole aina kovin kallista. Suomessa on jo hyva
polkuverkosto olemassa, ja naita valmiita polkuja on hyva hyédyntaa. Osassa valmiitakin polkuja voi olla
paikkoja, jotka vaativat rakentamista, esim. kosteikot ja ojien ylitykset. Naissa kannattaa miettid, mika on
kestavin tapa rakentaa. Ei ehka kannata valita halvinta ratkaisua, joka kestda sitten vain lyhyen aikaa.
Reittien hyva merkkaaminen on tarkeaa — seka asiakkaiden etta yrityksen tuotteistamisen kannalta. Jatkossa
tulee varmistaa myos reittien pitkakestoinen yllapito, jotta yritysten kannattaa investoida lajiin ja panostaa
reitiston ja tuotteiden markkinointiin.

Kun perusreitistd on valmiina, on yrityksen helpompi alkaa rakentaa tuotteita pyorailyn ymparille. Kun
alkutyo reittien eteen on tehty, siitd on huomattavasti helpompi jatkaa maastopyorailyolosuhteiden
kehittamista. Reitiston jatkokehityksessa voidaan hyddyntaa niin yhteiskunnan kuin yritystenkin resursseja:



voidaan esimerkiksi hankkeistaa uusia reitteja ja suorituspaikkoja. Aktiiviharrastajien asiantuntemus ja
talkootyo reittien kehittamisessa on tarkeda. Harrastajilla on jo tietoa lajiin sopivista reiteistd, jopa valmiita
reittiehdotuksia seka kokemus siitd, mika maastopydrailyn kannalta toimii ja mika ei. Hyvat puitteet luovat
my6s mahdollisuuden monipuolisten tapahtumien jarjestamiseksi. Tapahtumat kuten Sy6teMTB ovat hyvia
markkinointikanavia suoraan alan harrastajille. Tapahtumissakin tulisi varmistaa jatkuvuus niin etta
innokkaat jarjestajat eivat vasy tapahtumien jarjestamiseen.

Yhteistyota ja sitoutumista

Itse olen yrittdjana kokenut, etta tdssa tyossa onnistumiseksi tarvitaan mm. seuraavia asioita:
e toimiva, hyvin merkattu reitisto
e innostuneisuus asiaan
e sitoutuneisuus toimia useampi vuosi
e valmius satsata myos taloudellisesti

Toki ndma samat asiat vaaditaan myos sidosryhmiltd kuten kunnat, Metsahallitus, oppilaitokset jne. Mita
useampia asiaan oikeasti innostuneita ja sitoutuneita tahoja I6ytyy, sen parempi on lopputulos ja sen
kokonaisvaikutukset alueella ja yhteiskunnassa.

Ihan ensimmaiseksi on tarkeaa lahtea liikkeelle. Viime talvena (2014-15) esim. investoimme Fatbike -
talvipyorailyyn, tietdmatta onko siind mitaan jarkea. Oli vain usko, etta ehkdpa siind on itua. Ensimmaisen
talven kokemuksemme mukaan téllaiselle tuotteelle on kysyntaa. Nyt tuotetta kehitetddan edelleen omien
kokemusten ja asiakaspalautteen pohjalta.

Sama koskee v. 2015 perustamaamme hotellin pyorailykonseptia: kokemukset ensimmaiselta kesalta ovat
rohkaisevia. Tamakin vaatii tietysti viela paljon kehittamista ja sitoutumista asiaan. Voisin kuvitella, etta noin
3 vuoden tekemisen jalkeen pyo6railyyn panostaminen voisi tuottaa myos liiketoiminnallista tulosta.
Yrityksellehan on tarkeaa, etta olisi my6s tuottoa, muutenhan toiminta helposti loppuu
kannattamattomana.

Viela tarkedmpaa kuin yrityksen liiketoiminta, on saada ihmiset innostumaan uudesta liikuntaharrastuksesta
ja pitaa ihmiset liikkeella. Mita enemman maastopyorailysta puhutaan, kirjoitetaan jne. saa se enemman
my0s kiinnostuneita ihmisia kokeilemaan lajia, liikkkumaan ja kdyttdmaan myos palveluita. Myos
tapahtumilla on iso merkitys seka lajin ndkyvyyden ettad alueen palvelujen kayton kannalta.

Kun reiteille ja markkinoille on luotu perusta, yritysten on mahdollista satsata myds suoraan alan
kehittamiseen. Yritykset voivat tuottaa mm. erilaisia palveluja, kuten opastettuja retkia ja pyorailykursseja,
seka myos kehittda vaikka haastavimpia reittejd, hauskoja suorituspaikkoja, jne.

Pyorailylla lisaa liikuntaa

Pyoraily, mukaan lukien maastopyoraily, on maailmalla suuri laji. Harrastajia on paljon. Myds Suomessa
harrastajien maara kasvaa reippaasti. Se on nadhtdvissa taalla paikan paalla ihan fyysisesti pyorailijéiden
maarana. Kynnys uuden liikuntalajin kokeilemiseen pitda olla matala. Tahan tarvitaan esim. helppoja
reitteja, vuokraamoja, jotka mahdollistavat kokeilemisen seka oppaita, jotka tarvittaessa rohkaisevat ja
auttavat kokeilemaan. Naihin kahteen viimeksi mainittuun yrityksilla on helpointa tarttua. Reittiasiat
vaativat ehkda enemman byrokratiaa, jolloin ne on hyva tehda yhdessa kuntien, Metsahallituksen,
pyorailykerhojen ja yritysten kanssa. Tosin tuollainen "kolhoosi” ei valttamatta toimi kauhean ripeasti.
Uskon kuitenkin, ettd kun yhdessa tekemalla, puhumalla ja markkinoimalla saamme enemman harrastajia,
my0s yritykset alkavat investoimaan enemman palveluihin ja fyysisiin suorituspaikkoihin.



Kun saamme peruspalvelut toimimaan, voimme markkinoida tuotetta myos kansainvalisille markkinoille.

Kunnissakin olisi hyva siirtaa liikkkuminen ja liikuntapaikkoihin investoimisen painopistetta halleista ulos.
Suuret massat liikkuvat ulkona. Ulkoliikunta reiteilla on kuntalaisille ja matkailijoille edullista.
Ulkoilureitteihin investoiminen ja etenkin liikuntapaikkojen ylldapito on yleensa kunnillekin huomattavasti
halvempaakin kuin rakennetuilla sisaliikuntapaikoilla. Reitit ja vetovoimainen luonto innostavat liikkkumaan,
mika tuottaa hyvinvointia ihmisille ja yhteiskuntaan laajemminkin.

Lisdtietoja:

Pyorailykonsepti: http://www.bhc.fi/

Ladattavia pyorailyreitteja: http://www.bhc.fi/reitit/

Hotelli Iso-Syote & Safaris: http://www.hotelli-isosyote.fi/fi/etusivu/

Syotteen pyorareitit: http://www.luontoon.fi/syote/reitit/syotteenpyorailyreitit
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